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El complejo camino de los
profesionales con las clausulas suelo

MILES DE AUTONOMOS Y EMPRESARIOS TIENEN DERECHO A RECLAMAR

p La dificultad

en las empresas
afectadas esta en
que tienen que
demostrar la falta
de transparencia
de la entidad
bancaria
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La justicia ha sido la tinica
que ha podido poner en su
sitio a la banca tras los nu-
merosos abusos perpetrados
durante afios. La sentencia
del Tribunal de Justicia de
la Unién Europea del pasa-
do diciembre de 2016, que
establece la retroactividad
total en la devolucion de las
clatisulas suelo que se apli-
caron sin transparencia, ha
supuesto todo un varapalo
para las entidades financie-
ras. Y una oportunidad para
miles de clientes en la Costa
del Sol que en su momento
se compraron una casa para
vivir y ya estan viendo c6mo
les devuelven lo cobrado in-
debidamente.

Caso a caso
¢Pero qué pasa con los pro-
fesionales, empresas y aut6-
nomos cuyas hipotecas con-
tienen cliusulas suelo? Las
circunstancias son diferen-
tes. Como explican desde el
despacho Gestién y Finan-
zas, “el banco es el que tie-
ne que demostrar que hubo
transparencia con los usua-
rios y clientes, mientras que
con empresas y profesiona-
les se invierte la regla y son
ellos los que tienen que pro-
bar que no les dieron una in-
formacio6n clara”.

Desde el colectivo Stop

Se les supone una
mayor iormacion
y hay que ir caso a
caso

Reunién de Stop Clasulas Suelo. mA

Aunque seas
notario, si firmas
una hipoteca lo
haces como cliente

”

Clatisulas Suelo, que ha ce-
lebrado varias reuniones in-
formativas en el municipio,
ahondan en el mismo con-
cepto: “la sentencia de la

”

Unién Europea no especifi-
ca que también deba afectar
a los profesionales y empre-
sas, a los que se les presupo-
ne un mayor conocimiento y

formacién”.

La clave entonces esta
en analizar cada caso uno a
uno. Segun explica el abo-
gado y experto en clatsulas
suelo Antonio Caracuel, “los
auténomos y empresarios
estan sujetos a las condicio-
nes generales de contrata-
ci6n y no se les trata como
usuarios y consumidores y
no deberia ser asi, da igual
que seas pescadero o nota-
rio, si firmas una hipoteca lo
haces como cliente y deberia
ser el banco el que tuviera
que demostrar que te infor-
mo con transparencia”.

Asesor juridico

Caracuel aconseja ponerse
en manos de un asesor juri-
dico, “ya que hay que ir ca-
so por caso y ante la duda no
firmar nada. He tenido ca-
sos de personas que han sus-
crito hipotecas en las que el
banco obligaba a la persona
a contratar un seguro de vi-
da obligatorio en el que co-
braba por adelantado toda la
prima al principio al firmar
la hipoteca”

En los profesionales ya
hay sentencias en tribuna-
les inferiores, pero ain no se
ha llegado al Supremo para
que se establezca una juris-
prudencia clara. “Y por eso
el camino es méas lento y més
complicado para los pro-
fesionales que los simples
usuarios. De hecho, nunca
hay que descartar negociar
con el banco: a veces es me-
jor forzar un acuerdo en tres
meses que estar dos afos li-
tigando en los tribunales”,
explica Caracuel. Este abo-
gado aconseja ejercer la abo-
gacia preventiva: dejarse
guiar siempre por un exper-
to juridico en la toma de de-
cisiones tan importantes co-
mo la firma de una hipoteca.
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“La chispa de la vida’

Desengafiese, la chis-
pa de la vida (financie-
ra) no es la Coca-Cola.
La chispa de la vida, lo
que si que “nos va a sa-
; car de pobres”, es el in-
terés compuesto. Es la formula de
la libertad financiera, el acelerador de
su riqueza. Y no sélo suyo. El interés
compuesto tiene tal poder que puede
conseguir, si usted le deja, que su fa-
milia y sus descendientes disfruten de
una situacion financiera envidiable.

El poder del interés compuesto es
opuesto al efecto de la inflacion. Al
cabo de un afio, si usted ha dejado su
ahorro bajo el colchén, no tiene real-
mente lo que guardo, sino un poco me-
nos, de media un 2% menos, que es la
inflaciéon media o incremento del cos-
te de la vida. Haga un par de cuentas
sencillas. Si ahorra 100€ al mes, al afio
tendra 1.200€. Que son 1.176€ con el
efecto de la inflacién (un 2% menos).

Ahora bien, usted puede invertir su
ahorro en “algo” que venza a la infla-
cion.

¢Recuerda los depoésitos a un afio
que daban el 5% hasta hace poco?
Pues bien, con esta rentabilidad esta
claro que su inversion venceria a la in-
flacién. Obtendria 60 euros (1.200€ x
5%). Hacienda se llevaria el 19%. Y la
inflacién “se comeria” su 2%. Pero ten-
dria 1.224€.

¢Y esto es lo que me va a hacer rico?
Aunque ahorrara 30 afios seguidos sin
gastar nada, no conseguiria gran co-
sa, pensara usted. Pero se equivoca, en
dos cosas. Primera, si ahorra 1.200€
cada ano y los invierte, cada ano
tendréd 1.200€ mas que el anterior,
“trabajando” para usted. Y ademaés si
usted reinvierte los beneficios del
afio anterior y los anade a lo ahorra-
do éste; entonces, cada afio ira invir-
tiendo mas dinero, que le producira, a
su vez, mas dinero, que podra reinver-
tir, y asi.

Hay una férmula matemaética para
esto: capitalizacion compuesta. Bus-
quela en internet y haga una proyec-
cion a distintos anos y... isi! le ha to-
cado la loteria del largo plazo. Ahora
“s6lo” tiene que encontrar ese “algo”
con una rentabilidad anual sostenible
y suficiente a largo plazo.
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